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Fualuatia Radriifermndallan gt TRY OUT b.v. Huidige Business Model today
Partners Activiteiten Waarde propositie Klant relaties Afnemers segmenten
[Analyseer ww partners en uw relatie met 2e. | Bekijk of acthiteizen efficiénter kunnen en |Uw partefeuille s in balans en u heeftuw | Uhesft redelijk goede kizntrelaties en | Kune u door elk segment apart te
procuct 2 dienst qud- enige klzntenbinding,
bestesd activiteiten it behosfte werloop laag houden?
Er bestaan ruime besparingskansen. ‘Controleer de relaties met uw klanten, zijn
iseer uw acti - c heeftu

efficiEnter &n ondersteun met ICT. niet winstgevende klanten?

‘Wielke risico’s zijn er op uw acthiteien? Uhw klantrelaties kunnen verslechteren.
Er zijn ves! mogelijkhaden dat uw partnars o Er ligzer mogelijkheden am uw parsfolic Mazk gebruik van de grosi en sen fjnere
kurinen versterken. Ga direct aan de slag. beeter af te stemmien op de kizntbehosfte it i

Mdmh&mlﬂ:ﬂhwpﬂﬂuﬁmt nieuwe segmenten.
= e e resourems T brengen.

Stem ze voldoence of ap uw behosfte
&n/faf zorg dat 2= unisk Zjjn of bljfven.

De concurrenten hebben een veel beter Vergelijk uw concurrenten of kjk naar het
Besteed sandacht aan uw partners sncers | Resources imali ijs of er zijn veel substituten Verbeter ce inge i van de markt.
vormer, ze een bedreiging. of u heaft orgebruits intellectuele wow distributiekznalen.

eizendommen.

Welke risico’s zijn e op uw resources? i u

wan belang zijn en bescherm deze.

Hoe ver warker, L kosten door in uw bedrijfriering. Znek naar sen varduurzaming van irkemstanbronnen.
Grote kans om kosten te beperken, ga direct aan de skg. {Overweeg om uw prijzen te verhogen, pas cross selling toe, zoek andere inkomstenstromen en zet eenmalige
T raar i .

Zin Lw kosten onvoorspelbaar of groeien o te snel ten opzicht van uw nkomsten. Maik een risico analyse van Lw inkomstenbronnen en marges.




Evaluatie Bedrijfsmodellen.  sedir

Partners Activiteiten

Unw kunt u activiteiten efficéntar
uitvoeren en de kwaliteit
werbeteren. Wellicht kunnen
activiteiten ook geoutsouncet
wiorden.

Resources

Zet uw resources efficdénter in
door ze beter af te stemmen op
uw badrijfsbehoafta.

Kosten

maak ze voorspelbaar.

U weet alke kosten u heeft. Stem ze beter af op uw business model, verlaag de overall kosten en

TRY OUT b.v.

Unw doet wat de kant vraagt. Zoek
naar axtra mogelijkheden bij
Kanten en prospects.
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Huidige Business Datum:  today

U bent in staat relaties te
onderhouden met ww klanten. Dit)
is zeker niet voldoende,
intensivering en afstemming op
de behoefte is noodzakelijk.

Kanalen

U weet waar uw omzet vandaan komt. Betere afspraken met klanten leiden tot esn
consequenteare bron van imkomsten en minder risico dat inkomsten plots wegvallen.

Afnemers segmenten

U heaft zicht op uw klanten. Een
beter contact zorgt dat minder
Manten waglopen. Let op uw
ConCUTenten want ze proberen
wwi klanten over te nemen.

Evaluatie Eedrufsmodellen
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